
СРОК ЗА ПОЛУЧАВАНЕ НА МАТЕРИАЛИ: 08.10.2026 г. 

ЦЕНИ ЗА УЧАСТИЕ:
1 стр. реклама или текст – 2450 € 
1 стр.  + 1 бонус (общо 2) – 2850 € 
2 стр. + 1 бонус (общо 3) – 3950 € 
3 стр. + 1 бонус (общо 4) – 4750 € 

* Цените включват публикуване на manager.bg + споделяне във Facebook и LinkedIn

ДОПЪЛНИТЕЛНИ РЕДАКЦИОННИ УСЛУГИ:
Интервю (въпроси + редактиране) – 120 € 

Native статия (написване от редактор) – 240 € 
*Всички цени са без ДДС и подлежат на допълнителни отстъпки + възможност за банер кампания

• Как се променя добавената стойност на адвоката?
• Кои технологии реално ускоряват правната работа?
• Как се управлява доверие при сложни регулаторни проекти?
• Как канторите изграждат специализация по индустрии?
• Как превенцията изпреварва спора като бизнес стратегия?

Това са част от въпросите, на които ще търсим отговор в бр.10/2026 (на 
пазара от края на октомври до края на ноември) като печатно и 
онлайн издание на manager.bg/списание и отправяме предложение да 
споделите мнението си. Този брой ще се дава като подарък на гостите 
на церемонията по награждаване на "Мениджър на годината 2026" в 
Софийска опера и балет през ноември - 800+ изпълнителни 
директори, управители, собственици на бизнеси.

Специална тема 
бр. 10/2026 – октомври/ноември

Правната професия се трансформира – от 
реактивна защита към стратегическо 
управление на риск, репутация и 
дългосрочни партньорства. Адвокатът 
вече не е само тълкувател на закона, а 
съветник в сложни бизнес решения - 
сделки, разрастване на нови пазари, 
дигитални проекти и корпоративно 
управление.

Правните екипи работят рамо до рамо с 
мениджмънта по теми като регулаторна 
готовност, защита на данните, 
киберинциденти, договорни екосистеми и 
управление на спорове още преди те да 
възникнат. AI инструменти ускоряват due 
diligence и прегледа на договори, а 
клиентите очакват прозрачни модели на 
ценообразуване, бърза реакция и 
измерима стойност.

Това означава повече трансгранични 
казуси, по-високи очаквания от 
корпоративните клиенти и нужда от 
специализация – от финтех и телеком до 
здравеопазване и индустрия. Успешните 
кантори изграждат мултидисциплинарни 
екипи, инвестират в технологии и развиват 
консултантски подход, ориентиран към 
резултатите.

АДВОКАТИТЕ:
МЕНИДЖЪРИ НА 
ДОВЕРИЕ

manager.bg/%D1%81%D0%BF%D0%B8%D1%81%D0%B0%D0%BD%D0%B8%D0%B5

